
Was uns von anderen unterscheidet …Unser persönliches Plus

Mitgliedschaft und Partnerschaft haben sich bewährt: Ihre 

Volksbank ist vor Ort das starke Genossenschaftsinstitut mit dem 

besonderen Kontakt von Mensch zu Mensch. Jetzt sollen sich 

Aktivität und Engagement noch mehr lohnen. VR-Mitglieder-

Bonus sorgt dafür, dass diejenigen am stärksten vom Erfolg der 

Genossenschaft profi tieren, die am stärksten mit ihr zusammen-

arbeiten. Gehaltskonto, Vermögensaufbau, Hausfi nanzierung, 

Altersvorsorge, Risikoabsicherung – all das bringt Pluspunkte 

und steigert die Rückvergütung. Und die bringt mehr als jede 

Dividende. Nämlich fi nanzielle Vorteile und mehr Leistung.
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Mitgliedschaft Aktive Partnerschaft

Genossenschaftsbanken sind anders als andere Banken. Denn 

sie haben Kunden, die Eigentümer sind. „Das ist meine Bank“, 

sagen in Dorsten mehr als 14.000 Mitglieder der Volksbank 

also völlig zu Recht. Und sie profi tieren davon. Schließlich 

hat der Gesetzgeber festgelegt: Die wichtigste Aufgabe einer 

Genossenschaft ist es, ihre Mitglieder zu fördern. Also sorgt Ihre 

Volksbank zum einen für umfassende Finanzdienstleistungen, 

geprägt von Kompetenz und Servicestärke sowie fairen Konditi-

onen für Privatkunden und Mittelstand. Zum anderen engagiert 

sich Ihre Volksbank vor Ort als zuverlässiger Partner der Vereine.

„Aktive Partnerschaft – das ist ein Geben und ein Nehmen“, 

sagt Anja Bellendorf, Kundin und Mitglied der Volksbank 

Dorsten. Und sie bezieht das wie so viele Menschen nicht nur 

auf Familie, Freunde und Beruf: Auch vom eigenen Finanz-

dienstleister wird verlangt, dass er immer da, immer vor Ort und 

immer hilfsbereit ist. Entsprechend groß ist die Bereitschaft auf 

beiden Seiten, sich aneinander zu binden: Zuerst guter Kunde 

und dann gerne Mitglied mit einem Geschäftsanteil – das ist das 

äußere Zeichen für ein verlässliches Miteinander. Für eine aktive 

Partnerschaft, die für alle Beteiligten attraktiv ist.

Verlässlichkeit vor Ort

Volksbank-Kunden und vor allem Volksbank-Mitglieder wissen: 

Was sie als Spareinlagen anlegen, das ist das Geld, mit dem 

Häuslebauer, Immobilienkäufer und Mittelständler in die Zu-

kunft investieren. Ein einfaches Geschäftsmodell. Und ein per-

sonalintensives. Denn nur mit kompetenten und servicestarken 

Mitarbeitern lässt sich diese genossenschaftliche Idee verwirk-

lichen. Im 19. Jahrhundert hieß es noch: „Das Geld des Dorfes 

dem Dorfe.“ Heute sind Genossenschaftsinstitute erfolgreiche 

Beispiele für die Vorzüge regionalen Wirtschaftens. Ein Gegen-

modell zur Globalisierung. In Dorsten übrigens seit 1897.


